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1. Процессно-организационная модель верхнего уровня
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2. Ключевые показатели и графические схемы процесса «Продажа страховых услуг компаниям»
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B4.  Продажа страховых 

продуктов компаниям
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B4.4.1.  Котировка риска и 

согласование программы ДМС
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